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Volete aiutare il prossimo?

Tenete chiuso il portafoglio

Diffidate di quanti pretendono denaro contante, e preferite sempre i bonifici oppure i bollettini postali.

Sospettate di chi viene «porta a porta», ma date fiducia a chi ¢i mette la faccia nei banchetti in piazza

di Rosanna Frati
Milano, dicembre.
B

In questo periodo dell’an-
no si fanno particolarmen-
te numerose le richieste di
aiuto economico, da parte
di associazioni di volonta-
riato e a carattere umanita-
rio sia nazionali sia interna-
zionali. Queste organizza-
zioni non profit sperano che,
complici la naturale gene-
rosita che fiorisce a Natale
e I’arrivo delle tredicesime,
la gente sia piu disposta a
versare un contributo a fa-
vore di una giusta e nobile
causa. Ma queste associa-
zioni devono combattere
anche contro lo scetticismo
e la diffidenza. Tra chi chie-
de fondi, infatti, si celano

anche truffatori dal cinismo
raccapricciante. E accadu-
to pochi giorni fa a Napoli,
dove, con la scusa dei bam-
bini malati di leucemia, due
malviventi chiedevano sol-
di destinati in realta alle lo-
ro tasche.

Come distinguere il gra-
no dal loglio? Quali requi-
siti ci assicurano che stiamo
regalando denaro a perso-
ne affidabili, che lo impie-
gano per raggiungere obiet-
tivi che condividiamo? Gra-
zie alla sua importante espe-
rienza nell’ambito del 7on
profit Edoardo Patriarca, &
in grado di fornire gli ele-
menti che possono essere
di grande aiuto per fare be-
neficenza al riparo dalle
trappole di malintenziona-

ti. Patriarca, da sempre atti-
vo nel mondo del volonta-
riato, per il quale ha rivesti-
to importanti cariche ¢ pre-
dellTstituto

[ jone, un’asso-
ciazione con il compito di
verificare che le organizza-
zioni non profit (Onp), che
si sottopongono volonta-
riamente al controlloyab-

biano tutte le carte in‘rego-
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on-o vedranno niai.

Ma tu si:

Atutali con un tuo contributo.
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Un altro
banchetto

di raccolta
fondi in una
citta italiana.

credibilita e onesta.

Sono ancora poche, ri-
spetto alle centinaia di as-
sociazioni presenti nel no-
stro Paese, quelle certifica-
te dallTstituto italiano del-
ladonazione! Quali sono
allora i criteri per operare
una scelta senza rischi tra
questampia fetta del Ter-
zo settore?

«Il primo consiglio & dare
la preferenza a sigle cono-
sciute e diffidare di quelle
sconosciute. Non per forza
devono essere quelle piti fa-
mose: basta avere una co-
noscenza diretta del loro la-
voro, o perché si ¢ parlato
diffusamente con chi la di-
rige e con i i volontari che
prestano la loro opera. In-
somma, prima di regalare i
nostri soldi, bisogna dedi-
care un po’ di tempo alla
raccolta di informazioni,
specie quando I'associazio-
ne non &€ molto nota.

Informazioni di che ti-

»

«Se la Onp ¢ presente sul
territorio, una capatina alla
sede puo risultare proficua
per farsi un’idea della serie-
ta. Chi ¢ pratico della navi-
gazione in rete puo infor-
marsi meglio attraverso il si-
to, quando la Onp lo pos-
siede, e verificare ad esem-
pio se rende pubblici i bi-
lanci, una pratica che non
tutti esercitano e che ¢ in-
vece un indicatore di affi-
dabilita e di correttezza.
Con grande attenzione il
donatore in pectore deve
inoltre controllare i proget-

lagin tema di trasparenza,

suo contributo».
* Come si distinguono i
buoni progetti?

«Non devono essere gene-
rici e vaghi, ad esempio
quando una Onp chiede
semplicemente di sostene-
re le adozioni internaziona-
li, senza fornire alcun det-
taglio. In questo caso si ri-
schia di finanziare 'organiz-
zazione, le spese generali,
credendo invece di parteci-
pare alla raccolta fondi per
un progetto. E meglio quin-
di scegliere di finanziare
un’attivita specifica, ad
esempio il sostegno a di-
stanza di un numero dato
di bambini di una certa co-
munit, con il nome preci-
so del villaggio in cui si tro-
vano, o magari la costruzio-
ne di un pozzo. Correttez-
zavorrebbe che 'Onp des-
se la possibilita di control-
lare lo stato dell’arte. E buo-
na norma per il donatore
chiedere infatti all’'Onp di
ricevere periodici aggiorna-
mento sui passi avanti com-
piuti verso la realizzazione
del progetto. Questo tipo
di sostegno da maggior sod-
disfazione a chi dona, ren-
dendolo pit partecipe, una
modalita che giova anche
alla Onp, che potra conta-
re sul contributo di un do-

te, ¢ preferibile infatti uti-
lizzare i conti correnti po-
stali o 1 bonifici banca-
ri. Nel caso ci si dovesse fi-
dare e regalare contanti, va
pretesa una ricevuta. Anzi,
qualsiasi associazione seria
la rilascia spontaneamente,
e avverte il benefattore del-
la possibilita di allegare la
ricevuta alla dichiarazione
dei redditi e godere di con-
seguenza di una deduzione
fiscale».

Alcune Onp possono
contare su testimonial fa-
mosi. Ad esempio Renzo
Arbore si é speso molto per
la Lega del filo d’oro, men-
tre di recente Max Pisu ha
legato il suo nome a soste-
gno della Fondazione on-
lus Aiutare i bambini. Po-
trebbe essere anche questo
un elemento da tenere in
conto nell’accordare la no-
stra fiducia?

«Direi proprio di si. Il per-
sonaggio pubblico, che go-
de di una certa fama e repu-
tazione, non si espone per
progetti fasulli, fragili e non
verificati. Non rischia la pro-
pria credibilita per suppor-
tare attivita truffaldine».

Altri metodi di raccolta
fondi sono i contatti tele-
fonici, il porta a porta e
Pinvio di cartoline di Na-

tale con accluso

“laSCiano p_er p_|955i bollettino postale
anche le richieste | perla donazione.

a mezzo cartolina” | ;

natore ormai fidelizzato».
In queste settimane si
moltiplicano anche i ban-
chetti per strada, in piaz-
za, davanti alle chiese, che
invitano i passanti a fare
donazioni. C'¢ da fidarsi?
«lo ritengo di si, per mol-
teplici motivi. Si ha un con-
tatto diretto con persone in
came e ossa che si presen-
tano e illustrano lattivita
dell’organizzazione per la
quale chiedono un contri-
buto. Sono in uno spazio
pubblico, e quindi soggetti
a possibili controlli, anche
delle forze dell’ordine, per-
cio ¢ difficile che tra questi
ci sia chi ne approfitta. In
_ogni caso eviterei di fare do-

Metodi accettabi-

«Il contatto telefonico e il
porta a porta non sono uti-
lizzati da Onp serie e po-
trebbero davvero celare at-
tivita di malintenzionati,
quindi direi proprio di non
donare nulla a chi si propo-
ne in queste forme. Quella
delle cartoline inviate a do-
micilio con bollettino po-
stale allegato & invece un ti-
po di raccolta fondi molto
antica. E una comunicazio-
ne poco chiara, non si capi-
sce chi sta richiedendo il no-
stro aiuto e perché e quali
sono le finalitd. Oltretutto
quelle cartoline sono anche
brutte e sembra proprio uno
spreco di carta».

Rosanna Frati
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